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Vrij kort na de oprichting van het bedrijf in 
1991 besloot Arnold van den Berg zich te focus-
sen op een heel breed assortiment coniferen 
en een kleiner aandeel heesters. Kwekerij De 
Bloemenkampen staat nu bekend om dat 
brede assortiment en de grote maten coniferen 
en bonsaivormbomen. Het grootste deel van 
de producten gaat naar Scandinavië en andere 
landen in en buiten Europa, al met al ongeveer 
25 landen.

De Bloemenkampen richt zich voornamelijk 
op de retail en op landscaping. De kwekerij is 
12 hectare groot, waarvan 1 hectare nog niet 
gebruikt wordt. Ruim 6 hectare is ingericht als 
containerveld. Inclusief de terreinen, die vol 
staan met grote potten, staat er zo’n 8 hectare 
aan voorraad. Kwekerij De Bloemenkampen 
streeft naar een goede, zware kwaliteit, goede 
service en correcte levering. Op de website 
staat dat dit bedrijf niet de grootste wil zijn, 
maar wel de beste. Het is in ieder geval dui-
delijk dat het brede assortiment, met daarin 
opgenomen bijzondere soorten en exclusieve 
maten, bijdraagt aan de naamsbekendheid. 
‘Wat wij doen, doen niet veel kwekerijen in 
Nederland’, legt Herco van den Berg uit. ‘Er is 
wel wat overlap hier en daar, maar de klant 
die een conifeer zoekt, kan voor alles bij ons 
terecht. Dat werkt.’
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alleen breed, maar ook groot. De planten zijn 
leverbaar vanaf P23/C5; sommige bomen wor-
den geleverd in bakken van wel 1.000 liter of in 
grote cortenstalen bakken. ‘Wat de klant vraagt, 
proberen wij te realiseren’, vertelt Van den Berg. 
‘En dat lukt eigenlijk altijd. Wij onderscheiden 
ons doordat we naast veel soorten ook veel 
potmaten hebben. Ook hebben we bonsai-
vormbomen van 5 tot 40 jaar oud in allerlei 
soorten en maten. In Nederland is hier niet veel 
vraag naar; de waarde ervan wordt niet gezien. 
Daarom is de Nederlandse markt niet direct 
onze markt.’

De Bloemenkampen, next generation
De 29-jarige Herco neemt stap voor stap het 
bedrijf van z’n vader over. Hij liep al van kinds 
af aan op de kwekerij rond, deed na zijn studie 
ervaring op bij een ander bedrijf in de boom-
kwekerijsector en is sinds een jaar of acht weer 
in het familiebedrijf actief. Vanaf dit jaar zal 
hij steeds meer in het bedrijf groeien en in de 
toekomst gaat hij het overnemen. Van den 
Berg senior is overigens pas 54 jaar en blijft de 
komende jaren nog actief in het bedrijf. Het 
liefst zijn ze allebei buiten aan het werk.

GrootGroenPlus
De Bloemenkampen is een trouwe deelnemer 
aan GrootGroenPlus. Net als voorgaande jaren 
heeft het bedrijf ook dit jaar een kopstand aan 
de grijze route. De drie open zijden van de 
stand geven de kwekers de mogelijkheid om 
flink wat van het assortiment te laten zien. Van 

den Berg: ‘Wij nemen wat mixkarren mee met 
een deel van het assortiment dat we veelal aan 
de retail leveren. Ook nemen we grote vormbo-
men mee, om te laten zien dat wij van klein tot 
groot aanbieden.’

‘Bonsaivormenbomen en de grote solitaire 
bomen verkopen we heel goed. We zeggen 
weleens dat de rijken steeds rijker worden 
en de armen steeds armer en dat je dat soms 
terugziet in de bestellingen. Die grote, kostbare 
bomen gaan weg; de kleinere coniferen voor de 
retail blijven soms wat achter’, vertelt Van den 
Berg. ‘Maar als er ergens een deurtje dichtgaat, 
gaat er weer een ander open. Zo viel bij ons de 
export naar Rusland weg. Toch realiseerden wij 
het verwachte groeipercentage, maar dan in 
Scandinavië. De voorraad liep daardoor weer 
wel uit de pas, dus voorspellen kun je het nooit. 
Maar die grote bomen gaan altijd hard.’

Online bestellen
De coniferen- en heestersvoorraad staat op 
het platform Floriday en via de website van De 
Bloemenkampen kunnen afnemers daar bestel-
len. Van den Berg: ‘In Nederland kunnen we 
overal leveren. Wat op de veiling vóór 08.30 uur 
wordt besteld, staat om 15.00 uur in Aalsmeer. 
Wat vóór 16.30 uur wordt besteld, wordt dezelf-
de nacht nog bezorgd. Ook wordt er zowel voor 
de binnen- als de buitenlandse handel veel 

af tuin geleverd. Bestellingen via telefoon en 
e-mail worden eveneens geaccepteerd en de 
site heeft ook een webshop. ‘Maar we vinden 
het ook prettig als klanten zo nu en dan langs-
komen; dan zien ze het product en waar het 
vandaan komt. Vaak horen we dan dat het er zo 
netjes uitziet en dat is fijn. Dat is wel een beetje 
een obsessie van ons’, lacht Van den Berg.
Breng dus zeker een bezoek aan de beide gene-
raties van De Bloemenkampen tijdens Vakbeurs 
GrootGroenPlus. Ze zoeken trouwens ook nog 
een teeltchef, daar in Nunspeet.

Kwekerij De Bloemenkampen  
Hullerweg 120
8071 RP  Nunspeet
0341-452 090
info@bloemenkampen.nl
www.bloemenkampen.nl
Route en standnummer: Grijze route, 
standnummer G036

‘Wat wij doen, doen niet veel 
kwekerijen in Nederland’

Inclusief de pleinen omvat de kwekerij zo’n 8 hectare aan voorraad.

De bonsaivormenbomen vinden in het 

buitenland gretig aftrek.
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