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Het jaar 2024 loopt ten einde. Daar hoort traditioneel bij dat we terug- en 
vooruitkijken. Of eigenlijk, zoals iedere profeet, kijken we terug en hopen 
we dat dat iets zegt over de toekomst. Ik heb als titel ‘triatlon’ boven dit 
prikkelpraatje geschreven. Zelf heb ik nooit aan een triatlon meegedaan; 
ik weet alleen dat je dan drie uitdagende dingen achter elkaar mag perfor-
men, terwijl één uitdaging voor mij al meer dan genoeg is.

We beginnen bij het zwemmen. Iedere boomkweker heeft dit jaar – als hij 
niet verzopen is – echt leren zwemmen. In het najaar van 2023 begon het 
te regenen en gevoelsmatig is dat niet meer opgehouden. Het zal lastig 
zijn om te becijferen wat dit voor de omzet en rendement van kwekers 
heeft gedaan, maar positief kan het niet geweest zijn. Als ik praat met 
lezers van zustervakbladen Boomzorg en Stad + Groen, hoor ik ook bij 
hen herkenning. Zij klagen dat ze niet altijd de tijd kregen om projecten 
af te sluiten en dus planten af te nemen. Natuurlijk komt een deel van die 
omzet terug in het komende seizoen, maar ook in deze sector kampt men 
met een tekort aan personeel en dus aan capaciteit om projecten in te 
halen.

Het tweede onderdeel van een triatlon is fietsen. Dat staat hier gelijk met 
afzet. Ook daarbij was het niet alleen maar feest. De vraag uit Duitsland 
is al langer haperend, maar zelfs die uit Engeland is aan het afvlakken. 
Gelukkig wordt dat deels goedgemaakt door de omzet die gehaald wordt 
in Oost-Europa. Hadden we in eerdere jaren bijna marktbreed non-stop de 
wind in de rug, nu begint die wind te draaien. En we weten allemaal wat 
er gebeurt als je niet meer trapt: juist, dan val je om. Zover is het geluk-
kig nog lang niet, maar er is wel druk op de prijzen waar te nemen. Het 
voorjaar van 2024 liet zelfs een korte periode van prijsdumping zien – het 
effect van de gevreesde varkenscyclus. Als wij als vakblad boomkwekers 
interviewen over ups en downs in de teelt, waarschuwen ze allemaal voor 
dit effect, maar ze verzekeren ons tegelijkertijd dat hun bedrijf daar niet 
aan zal bijdragen. Dat mag zo zijn, toch zien we dat dit effect van prijs-
dumping iedere paar jaar om de hoek komt kijken.

Het derde onderdeel van een triatlon is hardlopen. Voor mij is dat een 
metafoor voor het harde werk dat we in en om het bedrijf verrichten. Ook 
hier zijn de condities uitdagend. Het sectorrapport van Van Oers consta-
teert een daling van de bedrijfswinsten en tegelijkertijd een stijging van 
de kosten. En dan over de hele breedte: loonkosten, kosten van grond en 
pacht, meststoffen en transport. Allemaal niet dramatisch; er is nog steeds 
een goede boterham te verdienen voor kwekers die hun bedrijf, hun 
omzet en hun productpropositie op orde hebben.
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