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Antoon Rijnbeek is eigenaar van de gelijknami-
ge handelskwekerij in Boskoop. Rijnbeek levert 
vanuit de handelskwekerij vooral aan hove-
niersbedrijven; de planten uit de kwekerij gaan 
met name naar exportbedrijven in de regio. De 
kwekerij is 5 hectare groot en bestaat uit volle-
grondsteelt en 1,5 tot 2 hectare containerteelt. 
‘Hoveniers bestellen rechtstreeks planten bij 
ons; wij zorgen dat die op de werklocatie wor-
den geleverd. Zowel wat we zelf hebben als wat 
we moeten inkopen’, zo licht Rijnbeek toe.
Het assortiment van de kwekerij is breed; de 
catalogus bevat enkele honderden soorten. 
Rijnbeek Handelskwekerij is opgericht in 1977 
en tikt daarmee bijna de vijftig jaar aan. ‘Mijn 
vader is begonnen met het bedrijf’, vertelt 
Rijnbeek. ‘Toentertijd was de handel meer in 
het najaar geconcentreerd. In de loop der jaren 
kroop dat steeds meer naar het voorjaar toe, 
zodat het verzamelen en het oppotten samen-
vielen. De handel gaat in de praktijk altijd voor; 
daardoor kwam het oppotten in de knel en 
gebeurde het te laat. Dat ging weer ten koste 

van de groei. Mijn vader heeft toen besloten 
het oppotten uit te besteden.’

Langdurige samenwerking
Sinds die tijd zorgt Johan, een vaste medewer-
ker van Rijnbeek, dat alle planten, het substraat, 
de potten en wat er nog meer bij komt kijken 
worden aangevoerd voor de mensen en machi-
nes van Oppotbedrijf.nl. ‘Rijnbeek was meer 
dan twintig jaar geleden onze eerste of mis-
schien een van de eerste boomkwekerijklanten 
in Boskoop’, vertelt Martin Vermeer, eigenaar 
van Oppotbedrijf.nl. ‘Wij streven er naar altijd 
onze afspraken na te komen en net werk af te 
leveren. Dat is een stukje reclame en service 
voor onze klanten. Ik denk dat dit er ook aan 
heeft bijgedragen dat we al zoveel jaar met 
Rijnbeek samenwerken.’

Om goed werk te kunnen afleveren, moeten 
de medewerkers van Oppotbedrijf weten wat 
de wensen van de klant zijn. Daarom wordt 
het proces elk jaar vooraf doorgesproken en 
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In het voorjaar, wanneer de drukte op de 

kwekerij op z’n grootst is, schieten er soms 

werkzaamheden bij in. En daar heb je later 

weer last van, want vroeg of laat stroopt het 

ergens op. Daarom koos de eerste generatie in 

de handelskwekerij van Antoon Rijnbeek jaren 

geleden voor samenwerking met Oppotbedrijf. 

De huidige generatie doet dat nog steeds. ‘Je 

wilt dat de verkoop te allen tijden door kan 

gaan.’
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Kleine aantallen van heel veel 
soorten effectief oppotten

Martin Vermeer (l.) en Antoon Rijnbeek in het containerveld
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achteraf geëvalueerd. Vermeer: ‘De oppotters 
moeten ook van elkaar horen hoe de klant het 
graag wil. Dat is belangrijk, want dan hoeft die 
niet steeds te zeggen dat een plant wat dieper 
geplant moet worden of wat strakker aange-
drukt. Zo ontstaat er ook vertrouwen tussen 
onze medewerkers en onze klant. Indien moge-
lijk gaan daarom steeds dezelfde medewerkers 
van ons naar dezelfde kwekerijen.’

Veel soorten in kleine aantallen
Elk jaar komt Oppotbedrijf rond begin april met 
de volledige machinelijn naar de kwekerij en 
blijft daar ongeveer vier weken. ‘In het begin 
kwamen we met een machine met compressor 
en een heftruck’, lacht Vermeer. ‘Tegenwoordig 
komen er een barkafstrooimachine en wat 
meer transportbanden mee. Deze lijn stel-
len we af en dan kan het werk beginnen. Qua 
machines en mogelijkheden is er in die jaren 
heel wat veranderd. Ik vind het bijzonder dat 
wij al zoveel jaren samenwerken. De kwekerij 
heeft zich ontwikkeld en wij hebben ons ont-
wikkeld, en het past nog altijd goed.’

Rijnbeek vult aan: ‘Martin luistert naar wat 
wij vragen en handelt daar vervolgens naar. 
Wij werken met de potmaten C2, C3 en C10. 
Vanwege ons brede assortiment moeten de 
medewerkers goed opletten, vooral omdat wij 
van die vele soorten niet heel grote aantallen 
hebben. Maar dat verloopt prima. Door de 
samenwerking met Oppotbedrijf.nl weten wij 
dat al onze producten altijd op tijd opgepot 
zijn. Zelf zouden we dat niet redden.’

‘Door de samen-
werking met 
Oppotbedrijf.nl 
weten wij dat al 
onze producten op 
tijd opgepot zijn’
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