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Traditionele Boskoopse boomkwekers bestaan nog steeds en volgens vader en zoon 
Kuyf is daar niets mis mee

Wij geven het toe. Als vakblad ben je snel op zoek naar groter, beter en nieuwer. Misschien niks mis 

mee, maar daarmee vergeet je wel die ‘gewone’ boomkweker die vastbesloten is om het gewoon te 

blijven doen zoals hij het altijd al heeft gedaan en daar, naar eigen zeggen, een goede boterham 

mee verdient.
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Mijn vader heeft altijd goed de 
kost verdiend. Ik heb goed de 
kost verdiend. En ik denk dat 
mijn zoon dat ook lukt
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Vader en zoon Kuyf van Boomkwekerij G.S. 
Kuyf vormen samen zo’n bedrijf. Ze geven 
zelf meteen toe dat zij zeker tot de kleinere 
boomkwekers behoren en zaken bij voorkeur 
op een traditionele manier aanpakken. Maar zij 
zien dat eerder als een compliment dan als iets 
anders. Vader Gerard Kuyf, net zestig jaar maar 
verassend fit ogend: ‘Ik heb hier op deze locatie 
altijd een goede boterham kunnen verdienen. 
Dat gold ook voor mijn vader en dat gaat straks 
ook gelden voor mijn zoon. Vader, zoon en uw 
reporter zitten netjes op corona-afstand van 
elkaar, maar zoon Dennis Kuyf (28 jaar) twijfelt 
geen seconde en bevestigt met een helder 
‘zeker’ de stelling van senior. Junior is natuurlijk 
veel jonger dan vader Gerard, maar lijkt verder 
in zaken op hem. Uw redacteur heeft al heel 
wat koppeltjes vaders en zonen boomkwekers 
geïnterviewd, maar is eigenlijk nooit een twee-
tal tegengekomen dat het zo eens met elkaar 
lijkt te zijn. Natuurlijk, pa heeft mee ervaring, 
maar lijkt zijn mening niet op te dringen aan de 
komende generatie. Inmiddels heeft de jonge 
generatie al een derde deel van de aandelen 
van de maatschap in handen en is er een mas-
terplan voor wanneer junior volledig op de 
troon is gehesen.

Gerard Kuyf: ‘Ik kom uit een echte boomkwe-
kersfamilie. Mijn neven Ron, Martin en Kees 
waren allemaal boomkweker, maar inmiddels 
ben ik de enige die nog in het vak zit.
Een aardig voorbeeld daarvan is het feit dat 
junior vorig jaar de tuin van de buurman heeft 

gekocht en heeft geïntegreerd in het bedrijf 
van pa. Gerard Kuyf senior heeft altijd gekweekt 
op een tuin van ongeveer 1 hectare. Dat heeft 
hij altijd gedaan met medewerker Aad Fase, die 
al sinds mensenheugenis in dienst is. Gerard 
Kuyf: ‘Aad is bij ons in dienst gekomen toen het 
bij mij meer dan dertig jaar in de rug schoot en 
is daarna nooit meer weggegaan. Toen Dennis 
junior bij het bedrijf kwam werken, kocht hij al 
heel snel de tuin van de buurman. Ook onge-
veer 1 hectare.’

Op dat totaal van ongeveer 2 hectare kweekt 
het bedrijf een zeer beperkt sortiment. Drie 

3 min. leestijd

Boomkwekerij G.S. Kuyf kweekt de 
volgende cultivars:
Clematis armandii
Clematis armandii ‘Snow Drift’
Clematis armandii ‘Apple Blossom’

Vaccinium corymbosum ‘Goldtraube’
Vaccinium corymbosum ‘Northland’
Vaccinium corymbosum ‘Jeresey’
Vaccinium corymbosum ‘Grover’
Vaccinium corymbosum ‘Duke’
Vaccinium corymbosum ‘Blue Crop’
Vaccinium corymbosum ‘Rancas’

Skimmia japonica ‘Kew Green’
Skimmia japonica ‘Olympic Flame’
Skimmia japonica
Skimmia japonica subsp. reevesiana
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soorten om precies te zijn en van iedere soort 
een aantal cultivars: Clematis armandii, Skimmia 
en als derde soort Vaccinium of Blauwe bes. 
Gerard Kuyf: ‘Mijn vader is ooit met tien teelt-
bakken begonnen en een sortiment van dertig 
verschillende soorten. Kuyf ziet dat kleine 
sortiment als een groot voordeel. Om met de 
groenblijvende Clematis armandii te beginnen. 
‘Wij produceren alle stek zelf. Dat is iets wat je 
met vallen en opstaan leert. Armandii is heel 
gevoelig voor onder andere spint en schimmel 
en heeft de neiging om ongelijk op te groeien.’
Dat zien we later als we de cabrioletkas met 
armandii bezoeken. Een Poolse inhuurkracht 
is bezig de Clematisplanten bij te snoeien en 
zorgt dat de klimmers niet in elkaar groeien. 
Deze Clematissen zijn duidelijk het lievelings-
product van senior en ook een product waar hij 
een goed rendement op kan draaien. Gerard 
Kuyf, terwijl hij een vergeten uitloper afplukt: 
‘Voor deze Clematis in een 2-literpot krijgen we 
makkelijk 4,75 euro. Armandii is een plant die 
al zeker twintig jaar in trek is.’ Belangrijke reden 
om bij het bestaande sortiment te blijven is, 
naast bekendheid met het product en de pro-

blemen die met het opkweken samenhangen, 
ook commercieel: ‘Het is belangrijk dat klanten 
weten wat je kweekt.’

Een miljoen Skimmia’s
Mijn vraag aan vader en zoon Kuyf: ‘Ik snap het 
verhaal, maar zijn jullie niet bang dat je met dit 
beperkte en niet heel unieke sortiment achter 
het net vist?’ Gerard Kuyf: ‘Ik weet dat er kwe-
kers zijn die makkelijk een miljoen Skimmia’s 
per jaar doen en ik had daar een discussie 
over met een collega-kweker die van mening 
was dat ik beter met zo’n massaproduct zou 
moeten stoppen. Punt is alleen dat ik mijn 
Skimmia’s nog ieder jaar als eerste kwijt ben. En 
dat geldt ook voor een ander massaproduct als 
Vaccinium. ‘Een keer zijn er een aantal Blauwe 
bessen overgeschoten. Die hebben we toen 
overgepot in een grotere pot en toen waren 
we die het volgende seizoen ook weer meteen 
kwijt.’

Cabriolet
De boomkwekerij heeft al meer dan tien jaar 
een cabrioletkas van HTS (Holland Tuinbouw 

Systemen). Vader Gerard Kuyf: ‘Voor ons werkt 
dat prima. Deze Clematis groeit het beste 
buiten de kas, maar in de winter hebben we 
natuurlijk wel plaats nodig om de planten 
vorstvrij weg te zetten en in het vroege voorjaar 
kunnen we de planten snel in conditie brengen. 
Dat kan allemaal tegelijk met deze kas. Toen 
wij dit type kas kregen, was het iets bijzonders. 
De mensen van HTS zijn herhaaldelijk langs 
geweest met kwekers om naar onze kas te 
kijken. Inmiddels zijn er weer andere, verder 
doorontwikkelde types, maar voor ons voldoet 
deze nog prima.
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