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Boomkweker Growera houdt overzicht met GroenVision

Altijd inzicht in de stand 
van zaken

Kees en zonen
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ADVERTORIAL

De naam is nieuw, maar de boomkwekerij 
achter Growera BV bestaat al meer dan dertig 
jaar. Begin dit jaar veranderde Boomkwekerij 
K. Sukkel zijn naam in Growera. ‘Het is even 
wennen’, lacht oprichter Kees Sukkel. ‘Ik ben in 
1987 begonnen als Boomkwekerij K. Sukkel. 
Wij werken de laatste jaren steeds meer inter-
nationaal en ook de nieuwe generatie is zich 
aan het opwarmen voor het bedrijf. Dan is deze 
naam beter. Het zal wel even duren voordat 
iedereen de naam kent; iedereen kent ons als 
Boomkwekerij K. Sukkel.’

Boomkwekerij K. Sukkel, kweker van een ruim 
sortiment spillen, zowel in de volle grond als in 
container, leverde de eerste twintig jaar vooral 
binnen Nederland. Toen Kees in 2012, midden 
in de crisis, voor het eerst deelnam aan een 
beurs in Opheusden, kwam hij daar in contact 
met buitenlandse kwekers. Sindsdien is de 
export gegroeid en inmiddels levert Growera in 
heel Europa.

Nieuwe generatie
De twee zoons van Kees hebben ook groene 

vingers. ‘Mijn oudste zoon Niels werkt nu ook 
thuis in het bedrijf. Bomen zijn z’n lust en z’n 
leven. De jongste, Daan, zit op de Has in Den 
Bosch, richting groen. Zelf heb ik ook nooit 
getwijfeld wat ik later wilde worden. Mijn vader 
had een perceel grond waarop ik mijn eerste 
onderstammen plantte. Ik heb de bbl-opleiding 
op de boomkwekerijvakschool gedaan en 
moest vervolgens van mijn vader nog het mid-
denstandsdiploma halen. Het is prachtig werk.’

Crm in GroenVision
Kees Sukkel vervolgt: ‘Het is alweer jaren gele-
den dat ik begon met “Plant”, een administratie-
programma voor boomkwekerijen dat later is 
overgenomen door Infogroen. Het programma 
van nu, GroenVision, is een fijn programma, 
onder andere voor relatiebeheer. Direct vanuit 
het programma kunnen we al onze klanten en 
potentiële klanten een mailing sturen. Sowieso 
wordt alle correspondentie vanuit GroenVision 
gedaan en ook daarin opgeslagen bij de 
betreffende relatie; zo hoef je nooit meer in je 
mailprogramma te zoeken. Toen ik hier voor het 
eerst over hoorde tijdens een presentatie van 
Jan Kastelein van Infogroen, dacht ik: het zal 
wel. Maar dit werkt erg fijn en overzichtelijk.’
Dat geldt ook voor de digitale facturatie, 
vindt Kees Sukkel: ‘Destijds liepen wij hiermee 
voorop; digitale facturen werden nog lang niet 
overal geaccepteerd. Inmiddels is dat natuurlijk 
gemeengoed geworden.’

Plantenpaspoort
GroenVision biedt de mogelijkheid om zelf 
plantenpaspoorten af te drukken na goedkeu-
ring van Naktuinbouw: ‘Dit is een welkome aan-
vulling op het pakket, die in het leverseizoen 
onmisbaar is. Wat betreft voorraadmodules zijn 

er veel meer mogelijkheden dan ik gebruik. Ik 
denk dat dit met ons bedrijf ook niet nodig is. 
Wat we wel doen, is na de telling en meting 
in oktober de aantallen invoeren, samen met 
de locatie. Dit geeft gaandeweg het seizoen 
een duidelijk beeld van wat je al verkocht hebt 
en ook bij het verder verwerken van orders. Ik 
werk zelf met GroenVision voor het verwerken 
van offertes, orderbevestigingen, leverbon-
nen en facturen. Mijn vrouw werkt ook met 
GroenVision; zij verwerkt de facturen en de 
betalingen.’

Servicedesk
‘Dankzij GroenVision hebben we inzicht in de 
verkoop; we weten wat er al is afgeleverd en 
wat er nog geleverd moet worden. Je kunt ook 
overzichten vergelijken met voorgaande jaren. 
Zo ben je altijd up-to-date en weet je hoe de 
huidige cijfers zich verhouden tot voorgaande 
jaren’, aldus Sukkel. ‘Het programma is uitge-
breid en biedt veel mogelijkheden, zoals het 
opvragen van documenten. Soms wil je toch 
iets aangepast hebben; dan is een mail naar de 
servicedesk voldoende om snel verder gehol-
pen te worden.’

GroenVision is het softwareprogramma van 

Infogroen, speciaal ontwikkeld voor boomkwe-

kerijen. Kees Sukkel van Growera BV gebruikt 

het programma al jaren. ‘Op elk moment in het 

seizoen kunnen we eenvoudig zien hoeveel 

spillen er verkocht zijn.’
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Growera BV gebruikt GroenVision Office 
van Infogroen voor de verkoop- en voor-
raadadministratie, crm en het plantenpas-
poort. GroenVision Office is het program-
ma voor de boomkweker met locatie- en 
partijenbeheer. Uitgebreidere mogelijk-
heden worden geboden in GroenVision 
Professional en Enterprise, eveneens speci-
fiek ontwikkeld voor de boomkwekerij. De 
kweker werkt vanuit één database en kan 
vandaaruit de verkoop- en voorraadadmi-
nistratie doen, etiketten printen, mailings 
versturen en factureren. Het programma 
geeft inzicht in de bedrijfsvoering.
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