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Pas geleden hoorde ik iemand de vergelijking maken tussen componeren en
ondernemen. Een ondernemer zou eigenlijk een soort dirigent en componist
in één zijn. Met alleen het zwaaien van zijn armen en een min of meer vast
omlijnd beeld in zijn hoofd van hoe het allemaal moet klinken, weet hij van
niets iets te maken. En dat niet in zijn eentje, maar met een heel orkest van
medewerkers, klanten en leveranciers. Misschien vergezocht, maar ik vond het
wel een leuke vergelijking en ook één die opgaat. Met die vergelijking in het
achterhoofd snap ik ook dat ondernemen helemaal niet leuk is als er alleen
maar valse noten uit de orkestbak naar boven komen. Je zwaait harder en
intenser dan ooit tevoren, maar toch blijft het een kooi vol krassende kraaien.
In deze uitgave staat een aantal interviews met ondernemers, die heel eerlijk
vertellen dat het echt niet geweldig leuk is om voor het orkest te staan en
alleen maar kattengejank als dank te krijgen.

Ondernemen is helemaal niet leuk als
er alleen maar valse noten uit de
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Andere artikelen in deze uitgave geven aan dat het weliswaar beter gaat in de
boomkwekerij, maar dat het nu nog vooral de grotere kwekers zijn die daar
echt van profiteren. Dat zal er de komende jaren ongetwijfeld toe leiden dat
de grote kwekers weer een paar slagen groter worden en de kleine kwekers
kleiner, en misschien zelfs afvallen. Dat lijkt oneerlijk en dat is het misschien
ook, maar je moet je wel realiseren dat de kleinere kwekers aan het begin
van de crisis iets minder last leken te hebben van de teruglopende vraag.
De crux van het verhaal blijft altijd weer dat je moet zorgen dat je zo veel
mogelijk voor de markt kweekt. De kleinere kwekers die zich richten op de
lokale handel of als contractteler op de markt actief zijn, hebben het al jaren
lastig. Daar zal voorlopig niets aan veranderen.

Met vriendelijk groet,

Hein van lersel (hein@nwst.nl)
Hoofdredacteur
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