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Een kwart miljoen bruistabletten werden 

er vorig jaar in nog geen vier maanden 

tijd besteld. De Topbuxus Health-Mix 

van Adrie van Dun lijkt een kassucces te 

worden. De buxuskweker maakte van de 

nood een deugd en bedacht een hand-

zame behandeling voor Cylindrocladium-

aantasting van buxusstruiken. Deze 

maand is het product voor het eerst in 

de detailhandel te krijgen.  
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Boomkweker wordt pillendraaier
Commercieel succes dwingt kweker tot samenwerking met Groeiselekt

“Niets nieuws eigenlijk”, zegt Van Dun over de 

behandeling van de buxusziekte. “We hebben 

een methode die we al jaren toepassen op de 

kwekerij, eigenlijk alleen maar vertaald naar een 

consumentenproduct.”  

 

Verdienste 

De belangrijkste verdienste van de Topbuxus 

Health-Mix is volgens de bedenker ervan niet 

zozeer de omzet die het zijn onderneming 

oplevert. Van Dun blijft toch in de eerste plaats 

buxuskweker en de imagoschade die de schim-

melziekte de plant de afgelopen jaren heeft toe-

gebracht, gaat hem aan het hart: “Met dit con-

sumentenproduct repareren we vooral de imago-

schade die is ontstaan door de Cylindrocladium-

aantasting. We bieden een oplossing.” 

 

Het is opmerkelijk dat de eigenaar van Topbuxus 

BV in november 2010 een idee kreeg en nu, 

ruim een jaar later, al 250.000 stuks van zijn 

bladbemester via een webshop heeft weten te 

verkopen. Maar feitelijk is het niet meer dan een 

koperhoudende bladbemester, iets wat kwekers 

al sinds jaar en dag gebruiken om schimmels te 

bestrijden. Het gaat om een mix van wat NPK 

met sporenelementen en, als hoofdbestanddeel, 

koper.  

 

Fluitje van een cent 

“Het ontwikkelen van het product was eigenlijk 

een fluitje van een cent”, vertelt Van Dun. De mix 

bestond eigenlijk al. Tablettenfabrikant Copressco 

BV in Andelst had al ervaring in het maken van 

bruistabletten voor meststoffen en wist van 

Van Duns mix vrij eenvoudig een bruistablet te 

maken. 

 

“We hebben heel wat meer werk en kopzorgen 

gehad over het ontwikkelen van goede verpak-

kingen. Welke talen zet je erop? Hoe geef je de 

klant in een paar woorden een heldere, correcte 

gebruiksaanwijzing mee? Ook mochten we van 

de Voedsel- en Warenautoriteit beslist niet de 

indruk wekken dat het om een bestrijdingsmiddel 

gaat, maar om een bladbemester. Daar hebben 

we veel tijd aan besteed”, aldus de buxuskweker. 

 

Vernieuwend 

Het vernieuwende aan de Topbuxus Health-Mix 

is eigenlijk de tabletvorm en het feit dat daar-

mee nu de consumentenmarkt betreden wordt. 

“Eigenlijk is deze behandeling veel effectiever 

in handen van de consument dan wanneer een 

kweker het toepast”, zegt Van Dun. “Kwekers 

gebruiken grote sproeimachines. Een tuinliefheb-

ber of een hovenier pakt een kleine vernevelaar 

en sproeit het product rondom op de plant. Zo 

heeft die veel betere dekking en dus meer effect 

dan een grote sproeimachine die over de plant 

heen trekt. 

Adrie van Dun

“Het ontwikkelen van het 

product was eigenlijk een 

fluitje van een cent”
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Markt

Cruciaal voor het marktsucces van de bruistablet 

is ook de toetsing geweest van de Voedsel- en 

Warenautoriteit. Die bepaalde dat Topbuxus 

Health-Mix een meststof is en dus geen chemisch 

bestrijdingsmiddel. Daarmee ligt de weg open 

voor hoveniers om het product in gebruik te gaan 

nemen. Hoveniers mogen namelijk geen chemi-

sche bestrijdingsmiddelen gebruiken, maar een 

bladmester mag wel gebruikt worden.  

Professionals 

“Het product wordt bovendien in belang-

rijke mate door hoveniers naar de consument 

gebracht. De consument zelf wil gewoon een 

mooie buxus in de tuin en spreekt de hovenier 

of tuinarchitect er pas op aan als er iets misgaat 

met de plant. Het zijn dus de professionals die de 

consument moeten wijzen op de behandelme-

thode”, aldus Van Dun.  

Wat de vraag naar Van Duns mix zeker ook 

heeft doen toenemen, is de aandacht die ’s lands 

nationale tv-hovenier Rob Verlinden er vorig jaar 

aan besteedde in het SBS-programma Robs grote 

Tuinverbouwing. “Dat heeft een ware run op het 

product veroorzaakt. Mensen gingen er bij de 

tuincentra om vragen. Maar die konden het niet 

leveren.” 

 

Retailkanalen 

Het probleem waar Van Dun zich toen voor 

gesteld zag, leidde tot de samenwerking met 

Groenselekt BV, een grote leverancier voor de 

tuin- en groenbranche. Die brengt de Topbuxus 

Health-Mix naar de retailkanalen. “Dat lukte ons 

zelf niet. Winkelvloeren zijn toch vaak gereser-

veerd door de grote spelers in die markt. Denk 

aan Bayer of Pokon. Vaak zijn er exclusieve 

afspraken gemaakt met de winkeliers over het 

gebruik van schapruimte. De retailer krijgt daar-

door dan weer een betere inkoopprijs. Daar kom 

je als individuele leverancier van een product niet 

makkelijk tussen.”  

 

Winkeliers vroegen Van Dun om de Topbuxus 

Health-Mix onder te brengen bij een van de grote 

marktpartijen zodat zij er schapruimte voor vrij 

kunnen maken. Het werd Groenselekt omdat 

deze groothandel geen eigen merken voert. Van 

Duns bladbemester onder de eigen naam mee in 

het assortiment, mag.  

 

Van Dun is gelukkig met het succes van zijn pro-

duct, maar wil zeker niet beweren dat het een 

wondermiddel is: “We bieden de tuinliefhebber 

een handzame mogelijkheid om de buxusplanten 

er snel weer bovenop te krijgen als de schimmel 

toeslaat. De ziekte is niet weg. Besmetting dreigt 

nog steeds. Maar het is makkelijk en effectief te 

behandelen.” 

Toekomst  

Van Dun verkoopt dan wel Topbuxus Health-Mix, 

eerst en vooral blijft hij echter buxuskweker. En 

vanuit dat perspectief ziet hij nog een goede 

boterham. Minder enthousiast is hij over pogin-

gen om Ilex crenata als een alternatief te positio-

neren. “It’s a free world” volgens van Dun, maar 

deze Japanse hulst haalt het wat betreft  pro-

ducteigenschappen niet met Ilex crenata: “Lang 

niet zo strakke bolletjes, haagjes of piramides.” 

Verder is Japanse hulst volgens Van Dun relatief 

gevoelig voor nachtvorst en vocht en kent ook 

een aantal vervelende ziektes.  

Volgens Van Dun is het daarnaast een kwestie 

van een paar jaar totdat buxuskwekers met 

resistentie klonen op de markt zullen gaan 

komen: “Daar wordt nu door iedereen druk naar 

gezocht.”

Health-Mix origineel.

Het vernieuwende aan de 

Topbuxus Health-Mix is 

eigenlijk de tabletvorm en het 

feit dat daarmee nu de 

consumentenmarkt betreden 

wordt

“We bieden de tuinliefhebber 

een handzame mogelijkheid 

om de buxusplanten er snel 

weer bovenop te krijgen als 

de schimmel toeslaat”


